Michat Kornacki - Prezes Zarzadu

Szanowni Akcjonariusze,

przekazuje na Panstwa rece jednostkowy raport roczny, w ktérym prezentujemy wyniki
finansowe i dziatania IMS S.A. w 2024 roku. IMS S.A. posiada podmioty zalezne, tworzgce Grupe
Kapitatowg IMS, dlatego warto spojrze¢ na IMS S.A. przez pryzmat catej Grupy. W tym wymiarze
niezmiernie mito mi poinformowa¢, ze kolejny rok z rzedu wypracowaliSmy rekordowe wyniki
roczne, w tym pierwszy raz w historii osiggnelismy 8-cyfrowy zysk netto. Wyraznie zwiekszylismy
rentownos$¢ sprzedazy dzieki zwiekszeniu bazy abonamentowej w segmencie premium oraz
konsekwentnemu trzymaniu dyscypliny kosztowej. Skonsolidowany zysk operacyjny z
wytgczeniem startupowego projektu Closer Music wzrdst o 42%, do 16,5 min zi, a analogiczny
zysk netto przypisany akcjonariuszom jednostki dominujgcej byt wyzszy o 64% (12,3 min zi).
Marza EBITDA zblizyta sie do 34% (+6 pkt. proc.), a marza netto przekroczyta 19% (+7 pkt. proc.). Z
naszym biznesem marketingu sensorycznego znajdujemy sie wiec w gronie gietdowych spétek o
najwyzszych marzach, co wynika wprost z modelu biznesowego, strategii rozwoju i
wypracowanych przewag konkurencyjnych na atrakcyjnym rynku.

Rok 2024 oznaczat umocnienie naszej wiodgcej pozycji rynkowej oraz kontynuacje
dtugoterminowego trendu rozwoju bazy obstugiwanych abonamentéw. W minionym roku
pozyskalismy ich blisko 3 tysigce, co wazne, gtdwnie w segmencie premium, dzieki czemu
przekroczyliSmy juz 38 tys. lokalizacji abonamentowych. Naszym celem na rok 2025 jest wyrazne
przekroczenie bazy 40 tys. obstugiwanych abonamentow.

O ile mégibym bardzo diugo wymienia¢ szereg sukceséw Grupy IMS, o tyle chciatbym tez
podzieli¢ sie obszarem, co do ktérego czuje niedosyt. To segment ustug reklamowych, przy czym
z satysfakcja moge wskaza¢, ze podjeliSmy skuteczne dziatania optymalizacyjne i juz druga
potowa zesztego roku byta wyraznie lepsza niz pierwsza, a pozytywne trendy w tym obszarze sg
widoczne tez od poczatku biezgcego roku.

Intencjonalnie wskazatem na wstepie wyniki skorygowane o projekt Closer Music, gdyz biznes ten
ma odmienny charakter niz stabilnie rosngca, majgca od lat rok w rok potencjat dywidendowy
dziatalno$¢ w obszarze marketingu sensorycznego. Closer Music to z kolei projekt typu growth,
ktory generuje juz kilka milionéw ziotych rocznie przychoddéw, ale w przypadku ktérego
inwestowanie w rozwdj bezposrednio obcigza biezace wyniki. Closer Music to jednak
jednoczesnie biznes - cho¢ moim zdaniem niewidoczny nalezycie w wycenie gietdowej Grupy IMS



- ktérego warto$¢ moze wielokrotnie przekroczy¢ obecng kapitalizacje gietdowg catej Grupy IMS.
Dlaczego? OdpowiedzZ jest prosta - to projekt globalny, skalowalny, skierowany do 200 min
potencjalnych klientéw - twdrcdw tresci (content creators). Co wiecej, Closer Music znajduje sie w
gronie zaledwie trzech firm obecnych na tym rynku, a potencjat wzrostu rynku jest olbrzymi.
Obecnie Closer Music dysponuje bazg ok. 14 tys. utwordéw z petnig praw autorskich, dzieki czemu
zamierzamy zintensyfikowac skalowanie sprzedazy subskrypcji poprzez inwestycje w marketing i
sprzedaz. Od konca 2023 roku nie finansujemy potrzeb Closer Music z zyskéw biznesu
marketingu sensorycznego, ale pozyskujemy zewnetrznych inwestoréw, ktérzy mogg réwniez
swoim know-how pomaéc Closer Music osiggng¢ zaktadany sukces. Prowadzimy obecnie rozmowy
w celu pozyskania wiekszych inwestoréw zagranicznych do projektu Closer Music, a jesli nasze
plany w tym zakresie sie powiodg, jesli postawilismy na wiasciwych ludzi przy budowie zespotu
sprzedazowego - a mam takie przekonanie - i jesli przy okazji dopisze nam tez troche szczescie,
to generowanie duzych zyskow przez Closer Music bytoby juz za kilka lat faktem, a firma ta
stataby sie pozadanym targetem do przejecia dla inwestoréw branzowych i finansowych.

Obecno$¢ w Grupie IMS biznesu typu value (marketing sensoryczny) i biznesu typu growth
(projekt Closer Music) oznacza z jednej strony stabilnos¢ i potencjat dywidendowy, a z drugiej
strony ekspozycje na mozliwos¢ zwielokrotnienia wartosci aktywow Grupy dzieki wykorzystaniu
globalnej szansy rynkowej przez Closer Music. Mam jednak poczucie, ze rynek kapitatowy jeszcze
tego nie zauwazyt, dlatego tez zamierzamy rozpocza¢ skupy akcji wiasnych, ktére w ocenie
Zarzadu pozostajg niedowartosciowane. Rokrocznie wyptacamy duzg czes¢ zyskéw, w tym
ostatnio, w grudniu, wyptacilismy 16 gr na akcje zaliczkowej dywidendy z zysku roku 2024. W
marcu br. zaktualizowaliSmy polityke dywidendowg poprzez rozszerzenie narzedzi, jakimi
mozemy transferowac zyski do Akcjonariuszy IMS S.A., w rezultacie czego oprécz klasycznej
dywidendy zamierzamy uruchamia¢ skupy akgcji, zaréwno o charakterze dywidendowym z ceng
duzo wyzszg niz rynkowa, jak réwniez dorazne skupy akcji w ramach sesji gietdowych.
Oczekujemy, ze ten ruch bedzie w istotny sposéb korzystny dla Akcjonariuszy, wsréd ktdrych
réowniez sie znajduje.

Szanowni Panstwo, w imieniu Zarzadu pragne podziekowa¢ naszym Pracownikom,
Wspotpracownikom i Partnerom, dzieki ktérym miniony rok byt udany dla Grupy IMS i
jednostkowo IMS S.A. Wszystkim Akcjonariuszom, ktérzy sg z nami, dziekuje za zaufanie i chce
zapewni¢, ze w rok 2025 wchodzimy dobrze przygotowani do wykorzystania potencjatu
budowania wartosci, jaki widzimy przed nami.
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