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Wyniki finansowe Grupy IMS za
trzy kwartaty 2023 roku

Wybrane dane finansowe (w mln zt)

sprzedaz EBIT EBITDA Wyrownana EBITDA" zysk netto™ Wyréownany zysk netto™”
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“Wyrownana EBITDA = EBITDA + koszty opcyjnych programow motywacyjnych

" Zysk netto = zysk netto przypisany akcjonariuszom jednostki dominujgcej

" Wyrownany zysk netto = zysk netto przypisany akcjonariuszom jednostki dominujacej + koszty opcyjnych programow
motywacyjnych



(w tys. PLN)

Okres 9 miesiecy zakonczony

Przychody netto ze sprzedazy 46 186 38179
EBIT 9403 6795
Rentownosc EBIT 20,4% 17,8%
EBLIDA 14 61 11 60
(Wynik na dziatalnosci operacyjnej + amortyzacja) 2249 3
Rentownosc EBITDA 31,7% 304%
WYROWNANA EBITDA - EBITDA + koszty opcyjnych programéw motywacyjnych 17 341 13 548
Wyrownana EBITDA % (Wyrownana EBITDA/Przychody netto ze sprzedazy) 37:56% 35.,5%
Zysk netto przypisany akcjonariuszom jednostki dominujacej 6 099 5206
Rentownosc netto 13.2% 13.6%
Wyréwnany zysk netto przypisany akcjonariuszom jednostki dominujacej = zysk netto przypisany

) ) : . L ) . : 8 821 7 151
akcjonariuszom jednostki dominujgcej + koszty opcyjnych programow motywacyjnych
Wyrownany zysk netto przypisany akcjonariuszom jednostki dominujqgcej %= Wyrownany zysk netto o ‘

. : . . ) .l . 19,1% 187%
przypisany akcjonariuszom jednostki dominujgcej/Przychody netto ze sprzedazy
Korekty do Wyrownanej EBITDA i Wyrownanego zysku netto przypisanego akcjonariuszom jednostki
domimHE . g (2722) (1 945)
ominujacej, w tym:
- AkRcyjny Program Motywacyjny w IMS S.A. (2 070) (1926)
- Program Motywacyjny w Closer Music Sp. z o.o. (652) (19)




Przychody ze sprzedazy w podziale na segmenty
dziatalnosci za trzy kwartaty 2023

\Wzrost
procentowy
| - 1l kwartaty
30 wrzesnia 2023 1. 30 wrzeshnia 2022 r. - ﬁlolf\?va\a/rsfaty
2022
Abonamenty audio i wideo 20 506 18 500 11%
Ustugi reklamowe audio i wideo 12 207 10 452 17%
Abonamenty aroma 5 491 5169 6%
Systemy Digital Signage 4207 3299 >8%
Pozostata sprzedaz 3685 759 385%
Przychody netto ze sprzedazy RAZEM 46 186 38 179 21%
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Kluczowe czynniki majgce wptyw na osiggniete wyniki

Grupa IMS osiggneta po trzech kwartatach 2023 r. przychody ze sprzedazy o 8.007 tys. zt, tj. 0 21% wieksze niz w analogicznym okresie roku
ubiegtego. Ponad 46 mln zt przychodow to rekordowy wynik w 23-letnigj historii Spotki i Grupy. Rowniez zyski na kazdym poziomie dziatalnosci — EBIT, EBITDA,
zysk netto przypisany akcjonariuszom jednostki dominujacej - sa najwyzsze w historii. EBITDA za pierwsze trzy kwartaty br. wzrosta o 3.016 tys. zt, tj. 0 26% |
wyniosta 14,6 mln zt. Wyrownana EBITDA, tj. EBITDA po wyeliminowaniu niepienieznych kosztow dwoch programow opcyjnych opartych o akcje IMS S.A. oraz
o udziaty Closer Music Sp. z 0.0., osiagneta z kolei 17,3 mln zt. Zysk netto przypisany akcjonariuszom jednostki dominujgcej wyniost 6,1 mln zt i wzrost o 17% w
stosunku do trzech kwartatow 2022. Z kolej wyrownany zysk netto przypisany akcjonariuszom jednostki dominujgcej wyniost 8,8 mln zt i wzrost o 23% w

stosunku do trzech kwartatow 2022.

Wptyw na te swietne wyniki ma kilka czynnikow. Bardzo dobre rezultaty odnotowane zostaty we wszystkich segmentach sprzedazowych - kazdy
z segmentow wzrost w stosunku do okresu trzech kwartatow 2022, Szczegolng uwage nalezy zwrocic na przychody abonamentowe i ustugi reklamowe. W
okresie ostatnich 12 miesiecy, tj. pazdziernik 2022 - wrzesien 2023, Grupa IMS pozyskata blisko 2,9 tys. lokalizacji abonamentowych, a ich stan na 30.09.2023
roku wynosit ponad 34,7 tys. abonamentow. Przychody z tytutu ustug reklamowych sg na najlepszych poziomach w historii i wiele wskazuje na to, ze caty 2023
rok bedzie pod tym wzgledem rekordowy. Kolejnym istotnym czynnikiem majacym wptyw na wynik sg rozliczenia z organizacjami zbiorowego zarzadzania
prawami autorskimi (,0ZZ") dokonywane przez spotke Closer Music (,CM"). CM na biezaco rozlicza sie z ZAIKS i ZPAV, a formuta tego rozliczenia ma charakter
rosngcych z roku na rok abonamentow. Ten wzrost wynika z wiekszego udziatu repertuaru CM w playlistach, zwiekszania liczby lokalizacji komercyjnych oraz
rozszerzania wspotpracy z ZAIKS na caty swiat. Jedyng dotychczas nie rozliczajacg sie z CM organizacjg zbiorowego zarzadzania jest STOART. Dziatania
STOART prowadzone sg w opinii Spotki i kancelarii prawnych specjalizujgcych sie w tematyce praw autorskich, wspotpracujacych z Grupg IMS, sprzecznie z
prawem. Zarzad Closer Music podjat kroki prawne przeciwko STOART, m.n. ztozone zostato zawiadomienie do prokuratury przeciwko bytym wtadzom tej
organizacji. Piszac o Closer Music, warto wspomniec o statym powiekszaniu wysokiej jakosci kontentu muzycznego. Obecnie, CM posiada ok. 7 tys. wysokiej

jakosci utworow.



Kluczowe czynniki majgce wptyw na osiggniete wyniki

W opinii Zarzadu bardzo waznym czynnikiem majacym wptyw na osiagniete przez Grupe IMS wyniki ma funkcjonujacy w Grupie Program
Motywacyjny IV oparty o akcje Spotki. Pakiety akcji trafiajg do bardzo szerokiego grona managerow, handlowcow i wielu innych osob istotnych dla
funkcjonowania catej organizacji, stanowigc Swietny bodziec do osiggania ponadprzecietnych wynikow. Warto odnotowac, ze z trzech dotychczas
zrealizowanych programow motywacyjnych opartych o akcje i czwartego bedacego w trakcie realizacji (ostatni rok), ok. 70% personelu Grupy IMS stato sie
witascicielami przydzielonych akgcji. W opinii Zarzadu, tak szeroka dystrybucja akcji do cztonkow zarzadow, managerow, pracownikow i wspotpracownikow
spotek Grupy IMS bedzie miata silne dziatanie motywacyjne takze w nadchodzgcych latach. W zwigzku z tym, Zarzad IMS S A. nie bedzie rekomendowat Radzie
Nadzorczej ani Walnemu Zgromadzeniu przyjmowania nastepnych programow motywacyjnych opartych o akcje Spotki w kolejnych latach. Przy braku
programow motywacyjnych w kolejnych latach, poczawszy od 2024 roku, z rachunku wynikow znikng niepieniezne koszty zwigzane z programem akcyjnym.
Warto odnotowac, ze koszty Programu Motywacyjnego IV obcigzyty rachunek zyskow i strat Grupy IMS w roku 2021 kwotg 2.472 tys. zt, w roku 2022 kwotg

3.488 tys. zt, a szacunek tych kosztow na caty 2023 rok wynosi 2.760 tys. zt.



Regularne wyptaty dywidendy

o Spotka wyptaca nieprzerwanie od 11 lat
dywidende

o W maju 2016 Spotka zmienita polityke
dywidendowg podnoszac minimalny
poziom dywidendy z 30% do 60% zysku
netto osigganego przez Grupe IMS

o Pozostata czesc zysku alokowana jest
W inwestycje w najbardziej rentowne
segmenty  dziatalnosci oraz nowe
projekty powiekszajgce przychody
| zyski Grupy sabts  zo12 203 204 s 2016 2017 201 2009 20 ;2022

- Dywidenda na akcje (w zt) — os lewa
EEE Stopa dywidendy (w %) — oS prawa

Za lata 2012-2022 IMS S A. wyptacita tgcznie 47,358 mln zt
w formie dywidendy (tj. 1,46 zt dywidendy na 1 akcje)



CLOSER MUSIC

Przysztos¢ muzyki w Twoim biznesie:
Direct Music License

Jako jedni z pierwszych na swiecie oferujemy katalogi muzyczne
w modelu Direct Music Licensing!

Licencja bezposrednia to umowa licencyjna zawarta pomiedzy
autorem (wtascicielem praw do utworu) a uzytkownikiem
utworu muzycznego (np. stacjg radiowa, siecig telewizyjng,
strong internetowg, organizatorem koncertu lub serwisem
muzycznym), ktdra przyznaje danemu uzytkownikowi prawa do
publicznego odtwarzania utworu muzycznego - w zakresie
nabytym przez dany podmiot.

w closer music



Petne prawa do utworéw

to gtéwna przewaga konkurencyjna Closer Music. Nawet
najwieksze wytwornie i wydawcy muzyczni, czesto nie posiadajg
100% praw autorskich i praw pokrewnych.

Posiadanie przez Closer Music ogétu praw do utwordw zapewnia
uzytkownikom na catym swiecie gwarancje legalnego odtwarzania
muzyki na prostych, przejrzystych i - co najwazniejsze - korzystnych
zasadach, bez dodatkowych, czesto ukrytych zobowigzan
wynikajgcych z prawa autorskiego.

Katalog muzyczny Closer Music zawiera obecnie okoto 7000 utworow
w wielu réznych gatunkach i powieksza sie miesiecznie o ok. 150-400 nowych.

w closer music



Pola komercjalizacji

“tlnﬁer music I Music Catalog  Licenses Sign Up L SignIn &
Art for Your \Work of
Art!

\We take the business out of the music business. Our direct music
licensing teols provide songs to any and all creators. So whether
you're a filmmaker, creative agency, production company, event
planner, or podcast host - we've got the precise plan foryour
soundtracking necds.

Come play with us! - HOTT owemnm el
TRAC \ TRAILERS |
& 4 bl

Ml

Get Lost in our Background Music

Our music CATALOG IS EXTENSIVE, and with thousands of songs from world class composers,
producers, bands, and artists, you have amazing music of all genres to choose from.

~

=

Naszg baze muzyczng komercjalizujemy na kilku
zroznicowanych polach:

Synchronizacja - w produkcjach wideo (np. w filmikach
w mediach spotecznosciowych, reklamach, grach,
filmach kinowych) poprzez platforme e-commerce

Sprzedaz licencji bezposredniej (DML) do odtwarzania
muzyki w miejscach publicznych i punktach handlowo-
ustugowych na catym swiecie

Sprzedazy w sklepach cyfrowych (streaming i download)

Tantiemy z odstuchu komercyjnego (punkty + radio +
streamingi)

Playlisty do odstuchu na streamingach (optata
serwisowa za kazdy odstuch)

w closer music



One Stop Shop — platforma Closer Music

W czerwcu 2023 r. uruchomiona zostata platforma e-commerce www.closermusic.com, dzieki
ktorej uzytkownicy z catego swiata otrzymali dostep do okoto 7 tysiecy utwordéw najwyzszej
jakosci, ktore bedg mogli wykorzystaé we wszelkiego rodzaju kontencie — i nie tylko!

Co odrdznia naszg platforme od innych podobnych?

- Closer Music opiera sie w catosci na Direct Music License, wiec w naszych katalogach nie ma
ryzyka, ze wykorzystany utwér moze wymagaé dodatkowych opftat.

- Trzy rodzaje subskrypcji dostosowane do realnego zapotrzebowania
uzytkownikow i firm.

- Pobieranie stemow utworow, playlisty utwordow, dostosowane do formatu Reels, czy
tez udostepnianie stworzonych przez siebie playlist — nasza platforma jest
dostosowana do realnych potrzeb uzytkownikéw!

- Aplikacja mobilna na platformy iOS i Android, dzieki ktérej w kilka chwil film
uzytkownika otrzyma najwyzszej jakosci Sciezke audio, umozliwiajgc integracje
zakupionych licencji - a wiec w uproszczeniu utworéw - z mediami spotecznosciowymi
tworcy.

Liczba zatozonych kont

Konta bez wybranego typu

Konta B2B
Konta B2C

Google Ads
Klikniecia

Wyswietlenia

Meta Ads
Wyswietlenia

Unikalni uzytkownicy

Personal

For when you're creating content for
personal use

Usable on YouTube, Facebook, TikTok,
Twiteh, Instagram

+ One channel per platfrom
+ Access to unlimited downloads
+ One monetizable YouTube Channel

Mo paid ads
Mo use for clients
No commercial use

Commercial

If you're creating content for clients
and business use

+ Usable on YouTube, Facebook, TikTok,
Twitch, Instagram, podcasts and
wibsites

+ Two channels per platform, two
podeast platforms, two websites

+ Access to unlimited downloads

+ Two monetizable YouTube Channels

+ Avallable for unlimited use in digital
ads

+ Simple clearance for clients

884
463
65

356

23.06.23 - 22.11.23
35 600
7,92 min

23.06.23 —22.11.23

6,0 min

3,1 min

Company Custom

+ All copyright covered

+ Customizable projects

+ Customizable licenses

+ Customizable curation

+ Support from a dedicated account
manager

+ Customizable insurance

w closer music


http://www.closermusic.com/

|stothe umowy | porozumienia

E Songtradr ydo ° KS

sprzyjamy wyobrazni

Songtradr jest jednym z najwiekszych dystrybutorow muzyki  11.05.2023 r. Closer Music podpisat pionierskie
na swiecie. Dzieki Scistej wspotpracy, Closer Music uzyskat: porozumienie z ZAiKS w zakresie zarzgdzania prawami

autorskimi. Dotyczy ono m.in.:
- Wprowadzenie naszej bazy muzyki DML do uzytku na platformie TikTok!

Songtradr 18 maja 2023 r. ogtosit, ze uzyskat odznake TikTok Marketing
Partner in the Sound - Rejestracji utworow w celu pobierania tantiem z tytutu publicznych

wykonan i nadan

- Dystrybucje muzycznych baz danych do platform streamingowych i medidow
spotecznosciowych na catym $wiecie - Bezpieczenstwa licencjonowania muzyki dzieki statej wspotpracy z

ZAiKS

- Bezpieczenstwo plikéw
- Nieograniczonej dystrybucji i monetyzacji naszego katalogu

- Wiasny, wewnetrzny zespot zarzgdzania licencjami synchronizacji muzycznego

- 100% tantiem z odstuchu naszych utworéw na platformach - Wspotpracy przy eksporcie kontentu Closer Music poza granice Polski
streamingowych

w closer music



Wybrane cele strategiczne

Biznesowe:

1. Do konica 2024 roku osiggng¢ wyznaczong w milestone liczbe
subskrypcji i punktéw odtwarzania (5000/5000).

2. Do konca 2024 roku wyprodukowac i doda¢ do bazy 2000 nowych
utworow muzycznych.

Wizerunkowe:

1. Chcemy zbudowac u odbiorcow swiadomos¢ posiadania w 100%
bezpiecznych katalogdéw Direct Music License.

2. Chcemy byc¢ postrzegani jako ,ludzie od muzyki”, nie tylko tworzac
utwory do ,internetu”, w modelu subskrybcyjnym, ale tez do
wiekszych przedsiewzieé (stagd wspotpraca m.in. ze studiem Manana).




Potencjat rynku z podziatem na segmenty

Dzieki unikalnemu modelowi biznesowemu, Closer Music jest w stanie przejg¢ duzg czes¢ tancucha wartosci przemystu

muzycznego.

SYNCHRONIZACJA
(2022: $ 640 min)

STREAMING
(2022: $ 17.5 mid)

Przychody z synchronizacji (czyli z wykorzystania muzyki w reklamach, filmach, grach i szeroko pojetych mediach) w 2021 roku, wynosity 2,1%
globalnych przychoddéw (549,1 milonéw dolaréw), zas w 2022 roku wzrosty do 2,4% (640 milionéw dolaréw).

Globalny rynek platform spotecznosciowych zostat wyceniony w 2020 roku na 2,97 miliarda dolaréw i szacuje sie, ze bedzie wzrastac o 26,6%
rocznie (CAGR) do 2028 roku.

Globalne przychody ze strumieniowego przesytania muzyki (w ujeciu detalicznym/brutto) osiggna 89,3 mld USD w 2030 r., przy czym udziat
subskrypcji to 55,6 miliarda dolaréw z tej kwoty, a strumieniowanie finansowane z reklam - 33,7 miliarda dolaréw.

Roczne ARPU subskrybentéw muzyki (Sredni przychéd na uzytkownika) na catym swiecie wyniesie 45,8 USD rocznie do 2030 r. wsrdd 1,260 miliarda
ptacacych subskrybentéw strumieniowego przesytania muzyki na catym swiecie.

W 2022 roku streamingi osiggnety wzrost przychoddéw o 11,5%, stanowigc tgcznie 67% catkowitego przychodu rynku muzycznego (17,5 miliarda
dolaréw).

Liczba aktywnych subskrybentéw platform muzycznych wyniosta na koniec 2022 roku 589 milionéw.

Source: IFPI report 2021/2022 Goldman Sachs / www.grandviewresearch.com



Prognozy rozwoju Globalnego Rynku Muzycznego

Roczna prognoza swiatowego przemystu muzycznego (mld USD) Globalny Rynek Muzyczny w 2022 roku
do 2030 roku wedtug Goldman Sachs

532 55,6
(1)
$ 26,2 mid +9% 0
’ +11 ,5 %
o catkowitego przychodu. wzgledem poprzedniego  \zrostu wartoéci samych
25,9 go2 26,5 roku. serwisow
& To 8 rok ciagt t -
O o 'OK Cilggtego wWzrostu. streamlngowych.
98 4.9 11,6
6,9 . 12,6 l

2021 2022 2030
Recorded Music (trade $) Music Publishing (trade $)
Paid Streaming (gross/ratail S) B Ad-funded Streaming (gross/ratail $)

w closer music



Studio w Las Vegas

We wspotpracy ze Studiem DMI https://www.studiodmi.com
uruchomiliSmy nasze pierwsze Studio w USA.

Produkcja utworow muzycznych odbywac sie bedzie we wspodtpracy z artystami i innymi profesjonalistami
rekomendowanymi przez DMI.

Wspotpraca z tak renomowanym partnerem jak DMI, otwiera Closer Music droge do produkcji kontentu muzycznego
na jeszcze wyzszym poziomie oraz bardzo szerokiej promocji naszej marki.

w closer music


https://www.studiodmi.com/

Kontakt

Piotr Bielawski | Sebastian Lenard
CFO IMS S.A. Vice President of the Board Closer Music Sp. z 0.0.

Vice President of the Board IMS S.A.

+48 723 696 612
+48 723 696 566 , . sebastian.lenard@closermusic.com

piotr.bielawski@imssensory.com

sensory media “ closer music
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